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4087533

Grands 4 ½   
(1200 pieds carrés) et 
3 ½ (1 000 pieds carrés)

Baie Vitrée  
(certains avec vue  
sur le fleuve),  
très grands balcons  
indépendants

Plancher flottant et céramique

Endroit tranquille et paisible
Chiens interdits.

www.impactgestion.com

POSSIBILITÉ D’UN 
MOIS GRATUIT.

Pour informations : 
1126 Boulevard Des Chutes App #101   (Juste en face du développement)

418-931-4137 / 418-956-3390
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Appartement modèle disponible pour visite

L’Office du tourisme de Québec (OTQ) 
compte miser notamment sur le tou-

risme d’affaires, qui rapporte beaucoup 
de retombées économiques. «Il faut 
continuer à convaincre les organisateurs 
de congrès que la région de Québec est 
une destination compétitive et attrayante 
pour la tenue de leurs événements», a 
mentionné Alain April, président de 
l’OTQ, lors de la conférence de presse 
dévoilant le plan d’action pour 2012.

L’organisation s’est donnée quelques 
objectifs principaux, soit d’implanter un ser-
vice de navette entre l’aéroport et la ville; 
renforcer le pôle attractif fort autour de l’Hô-
tel de Glace et le renforcement du position-
nement touristique du Carnaval de Québec, 
ainsi que bonifier l’offre en tourisme d’affai-
res (congrès d’envergure récurrents).

Pour maintenir Québec comme destination 
urbaine et culturelle, l’OTQ favorisera la 

venue d’expositions muséales majeures et la 
tenue d’un rendez-vous gastronomique 
dans le cadre de Bordeaux fête le vin à 
Québec. Enfin, les organisateurs souhaitent 
aussi miser sur le caractère religieux et mili-
taire de Québec en organisant des parcours 
et circuits touristiques.
«Québec doit s’affirmer comme destina-

tion unique et dynamique tout en met-
tant en valeur son côté historique. Les 
quatre saisons à Québec doivent aussi 
être bien mises à profit», souligne Gabriel 
Savard, directeur de l’Office du tourisme 
de Québec.
L’Office du tourisme se mettra aussi à la 

page des nouvelles technologies en lançant 
une application mobile de géolocalisation 
pour iPhone et Android à l’hiver 2012, pour 
servir de guide de référence au touriste, une 
fois rendu à destination. (V.D.)

Alain April, président du conseil de 
l’Office du tourisme de Québec (OTQ) 
et Gabriel Savard, directeur de l’OTQ. 
(Photo Véronique Demers)

QUELQUES DONNÉES  
SUR LE TOURISME EN 2011

 
en tourisme d’affaires

 
de touristes d’outre-mer aux  
frontières du Québec

de fréquentation touristique
 

de l’hôtellerie
(Source : Office du tourisme de Québec)
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Les perspectives dévoilées par la 
Société canadienne d’hypothèques 

et de logement (SCHL) s’annoncent 
encourageantes pour la région de 
Québec. Après une pointe en 2010, le 
marché résidentiel reviendra à plus de 
stabilité, mais demeurera dynamique.

Cette année, observent les analystes de 
marché Élisabeth Koulouris et Sébastien 
Paquet-Poirier, «l’habitation évoluera dans 
une conjoncture toujours favorable. Le dyna-
misme du marché de l’emploi, combiné au 
fort bilan migratoire et aux conditions de 
financement attrayantes, alimentera la 
demande d’habitations.»
Ainsi, à la suite d’une année 2010 excep-

tionnelle, la construction neuve ralentira. 
Les mises en chantier se chiffreront à 5 400 
(-19 %) en 2011, et à 4 900 (-9 %) en 2012, 
des niveaux respectables en regard des 
deux dernières décennies. Selon l’analyse 
de la SCHL, la baisse se fera surtout sentir 
du côté des maisons individuelles. En 
contrepartie, les maisons jumelées, en ran-
gées et de ville continueront de séduire les 
accédants. Pour leur part, après une forte 
progression, copropriétés et logements 
locatifs connaîtront une relative stabilité 
propice à un rajustement du marché.
«Le marché de la revente reprendra graduel-

lement du tonus d’ici la fin 2012. Les reventes 
seront en hausse (+4 %), pour atteindre 7 500. 
Un plus grand choix de propriétés à vendre 
assouplira les conditions de marché et modé-

rera les hausses de prix moyen pour une rési-
dence à 262 000 $ (+4 %) en 2012», prévoient 
les analystes de marché.
Enfin, comptant parmi les plus serrés au 

Québec avec un taux d’inoccupation sous 
les 2 % depuis le tournant des années 
2000, le marché locatif de la Capitale évo-
luera vers une détente. De 1 % en 2010, le 
taux d’inoccupation passera à 1,4 % en 
2011 et à 1,8 % en 2012.

Grands chantiers

Preuve que l’économie continue à bien se 
porter dans la grande région de Québec, 
environ 8 G$ sont présentement engagés 
dans quelque 160 projets de construction 
d’envergure. Cette récente mise à jour tri-
mestrielle de Québec International permet 
à l’organisme de développement économi-
que de rester positif. Surtout que l’avenir 
immédiat s’annonce aussi prometteur avec 
près de 80 projets d’une valeur approxima-
tive de 5 G$ sur le point d’être lancés.
Selon Québec International, sur la totalité 

des projets en cours, le privé investit massi-
vement (5,5 G$) dans l’immobilier résiden-
tiel et commercial, ainsi que l’achat d’équi-
pements. Les compagnies étrangères 
contribuent également à l’essor économi-
que de la région en injectant 1,6 G$ dans 
une quinzaine de projets notamment dans 
les domaines du commerce de détail, de la 
fibre optique, des énergies et pharmaceuti-
que. On note en plus une dizaine de projets 
évalués à 450 M$ qui culmineront par 

l’ajout d’un million de pieds carrés d’espa-
ces à bureaux.
Côté investissements publics, environ 

2,5 G$ sont engagés dans la région, principa-
lement dans la réfection du réseau routier et 
la modernisation d’institutions de santé et du 
savoir. Cette activité se traduit inévitable-
ment par une hausse des heures travaillées 
dans l’industrie de la construction. (F.C.)

Serrurier Rive-Sud inc www.serruprolevis.com
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Rive-Nord

418 827-5258
Baie St-Paul

418 435-3707
Rive-Sud

4555, Boul. de la Rive-Sud

418 833-8660

Fier constructeur de 
la Maison EXPO habitat 2012
À SAINT-HENRI

Fier constructeur de 
la Maison EXPO habitat 2012
À SAINT-HENRI
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Les immeubles collectifs ont dominé 
les mises en chantier au cours des 

dernières années. (Photo archives)
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«Nous faisons principalement affaire avec des PME ou de grandes entreprises qui ont une idée innovante à protéger et à commercialiser», 
indique Nicolas Sapp, un avocat spécialisé en droit de la propriété intellectuelle et associé responsable du bureau de Québec. Ce dernier 
s’est récemment associé à Dominique Pomerleau, Ph.D., une agente de brevets, afin d’ouvrir un bureau de Robic à Québec, un cabinet dont 
la tradition d’excellence remonte à 1892.
Forts de leur expérience au sein d’un grand cabinet national, les deux professionnels travaillent en complémentarité et en équipe avec cinq 
autres personnes. «Notamment composée d’avocats, de scientifiques et d’agents de brevets et de marques de commerce, notre équipe s’est 
déjà accrue de deux professionnels depuis le début de nos activités en mai 2011, soit Vincent Bergeron, avocat, et 
Jean-François Journault, avocat et ingénieur junior, secteur brevets», souligne fièrement Mme Pomerleau.

Mission : obtenir et maintenir un avantage concurrentiel
Le meilleur moyen d’atteindre cet objectif commun à toutes les entreprises est de confier la gestion 
et la commercialisation efficaces de vos innovations aux professionnels de Robic, qui assurent 
aussi la défense de vos droits en matière de propriété intellectuelle.

«Nous couvrons tout l’est du Québec et nous nous faisons un point d’honneur, ainsi qu’un 
grand plaisir, de visiter nos clients pour les rencontrer et bien comprendre 
leurs innovations et leurs besoins», soutient M. Sapp. 

Le cabinet spécialisé offre une vaste gamme de services tant 
en français et qu’en anglais. La première étape consiste 
souvent à déterminer la brevetabilité d’une invention. Les 
agents de brevets se chargent ensuite de la rédaction 
et du dépôt des demandes de brevets et de dessins 
industriels à travers le monde. S’ensuit la rédac-
tion de différents types de contrats par les avocats  
spécialisés (licences, ententes de confidentialité, 
contrat de distribution, etc.). Ces derniers s’occupent 
également d’enregistrer les marques de commerce 
et les droits d’auteur relatifs aux diverses innovations 
des clients. Il y a également un volet relié à la protec-
tion des droits de propriété intellectuelle des clients 
devant les tribunaux.

«Presque toutes les entreprises ont des idées, des 
concepts ou des innovations à protéger.  Nous en  
profitons donc pour remercier les nombreux clients qui 
ont choisi de nous faire confiance dans la protection de 
leur capital intellectuel.», conclut Mme Pomerleau.

(Publireportage)

Montréal : 1 514 987-6242
Québec : 1 418 653-1888
 www.robic.ca

INNOVATION, CRÉATION, BREVETS, MARQUES DE COMMERCE, 
PROTECTION DE LA PROPRIÉTÉ INTELLECTUELLE, voilà un jargon avec  

lequel les professionnels de Robic ont l’habitude de jongler. La spécialité de 
 ce cabinet de renommée internationale : la gestion de votre capital intellectuel.

42
50

24
5

Nicolas Sapp
Avocat spécialisé en droit de la 
propriété intellectuelle et associé 
responsable du bureau de Québec

Dominique Pomerleau, Ph.D., 
Agente de brevets  
et associée


